Warum Sehen ein
Entscheidungsprozess ist

Wahrnehmungstauschungen bei schnellen Bildfolgen verraten
Strategien des Gehirns.

Eine in den Neurowissenschaften populare Theorie geht davon aus, dass
unser Vorwissen laufend Erwartungen erzeugt, die mit aktuell eingehenden
Informationen verglichen werden. Unterscheiden sich Vorhersage und
tatsachliche Ereignisse, interpretieren Nervenzellen dieser sogenannten
Predictive-Coding-Theorie zufolge Differenzen als Vorhersagefehler. Diese
werden uber mehrere Verarbeitungsstufen im Gehirn minimiert, quasi
wegdiskutiert, um Vorhersagen neu anzupassen. Forscher an der RUB und
der Universitat Freiburg haben in einer Studie zur visuellen Wahrnehmung
widerlegt, dass Vorhersagefehler im Gehirn komplett wegdiskutiert werden.

mehr Infos

Quelle: Ruhr Universitat Bochum
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